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有数据表明的，人对外界信息的接收，87%是靠眼睛来获得的。在竞争激烈的卖场终端，视觉营销正以特殊的营销方式在影响着一个店铺的销售，如何在终端传递与众不同的风格，如何吸引顾客进店，店铺的视觉营销正被越来越多的国际和国内品牌所重视。

为了满足广大服饰品牌对商品陈列专业培训的需求，广州市钡特管理咨询有限公司将于2010年10月28日、29日举办 “服饰店铺视觉营销实用技巧”培训班，课程采用理论与模拟实践相结合的方式，国内著名的视觉营销专家韩阳，将以他十多年的在企业中的陈列实战经验，为你讲述视觉营销的方法和技巧。
《卖场陈列设计》作者韩阳老师亲临授课！
极具针对性的服饰陈列设计公开课！
实际操作手把手教你做陈列！
【培训提纲】
	时间
	课题
	课程纲要

	第一天
	第一讲.把服装当水果卖

——视觉营销概念
	1. 视觉营销的概念和作用
2．视觉和品牌管理系统的关联

3．卖场功能区构成的视觉分区

	
	第二讲.营造趣味空间

——陈列造型
	1．卖场陈列基本形式

2．如何用造型传递服装风格

3．货架的陈列组合

4．流水台陈列手法

	
	第三讲.制造诱人色彩

——陈列色彩
	1．陈列色彩特点。

2．陈列色彩搭配技巧。

3. 如何进行卖场色区规划

	第二天
	第四讲.抓住顾客的目光

——橱窗陈列
	1．橱窗模特组合法

2．橱窗服装的搭配法

3. 怎样在空白背景里制造橱窗效果

	
	第五讲.塑造人气热卖场

——卖场照明
	1.光对顾客的心理作用.

2.光的照明手法.

3.怎样合理布光.


【主讲教师】
韩阳---高级经济师、中国服装设计师协会理事、中国服装设计师协会陈列委员会主任委员、钡特高级培训导师。长期从事视觉营销和品牌传播的管理和研究工作，曾在国内著名服装品牌任副总裁、品牌总监等职务，同时担任国内多家著名服装品牌视觉营销高级顾问，具有丰富的终端实战经验。

著有视觉营销专著《卖场陈列设计》一书。
几年来在国内专业报刊和杂志上发表大量学术文章，担任《中国服饰报》、《服装时报》、《服装设计师》、《中国服装》、《服装销售和市场》等报刊杂志专栏作者；多次赴国外进行视觉营销的考察和交流，并帮助多家服装企业建立规范的视觉营销管理体系。

曾服务的部分企业:
    曾为北京西单商场、蓝岛商场、大连大商集团、长春卓展商场、北京服装学院、大连轻工学院、李宁运动装、美特斯.邦威、汤尼.威尔、百丽鞋业、奥康鞋业、柒牌男装、利郎男装、庄吉男装、依文男装、新郎西努尔男装、播牌女装、DAZZLE女装、红人女装、秋水伊人女装、卡斯比亚女装、意大利HIBRIS女装、红黄蓝童装、巴拉巴拉童装、阿杰邦尼童装、上海故事饰品、马克.华菲、瑞典OZARK户外运动装、爱莱依、Jossy Jo时尚羽绒装等200多家品牌进行视觉营销培训和深度的咨询服务.

【参会事宜】
主办单位：广州市钡特管理咨询有限公司     全国职业店长岗位资格认证广东培训中心

培训时间：2010年10月28日、29日      上午9点---12点   下午2点--5点

培训地点：广州市莱茵学院

参加费用：1980元/人，含：培训费、资料费、中餐费、茶点。3人以上参加9折，5人以上参加8折！
培训对象：1、陈列专员、市场督导、直营部主管、加盟部主管
2、培训专员、区域经理、店长、加盟商等管理人员.
咨询报名：020-34529135   13729896436   连小姐
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