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2013年最关键的年终大决战即将要爆发！您和您的团队都准备好了吗？！
面对店铺成本越来越高，业绩和利润逐渐在下滑；

竞争对手越来越多，同质化的产品、同质化的促销越来越严重；

电子商务冲击越来越激烈，库存的压力越来越大，作为店铺的经营者和管理者，我们该如何面对呢？
困难和压力是躲不过去的，只有敢于面对、敢于亮剑，用精细化的管理方法和创新的思维模式，方有机会突围。

突围2014超级零售商赢利模式之 “三点式”提升店铺销售业绩全面启动，
让您的店铺业绩倍增，站起来的是你，倒下的是竞争对手。欢迎您的到来！
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时间：2014年1 月9日（上午下午）          地点：广州市莱茵游艇会酒店

风靡全国的实战、幽默、简练“零售管理课程”，深受广大学员的好评和喜欢！


	第一部分  基本点
一、零售行业所遇到的共性瓶颈问题          
二、从业绩与利润归类店铺的三种形态
    寻找黑洞：为什么业绩增长，利润还下滑呢？黑洞在哪里？
三、店铺的基本点：如何计算最低保本销售业绩

第二部分  控制点

一、了解是谁“偷走”了店铺的利润

二、店铺业绩提升的十个控制点 （系统9天课程）
       柳贴士：改变人是改变业绩的首要通路

第三部分 提升点

一、经营思维的释放——业绩提升

思考一：如何让顾客感觉到赚了便宜？  思考二：终端库存的五大杀手

二、店铺赢利的关键指标

      1、店铺盈利的因素                2、透视案例研讨店铺问题

      3、做赢终端看什么                4、店铺业绩差常见的说法          

6、影响店铺业绩的关键12指标     7、学会店铺的诊断与改进

   三、提升销售技巧和销售业绩

      1、顾客凭什么进你的店            2、顾客凭什么购买你的产品

  3、经销商思考：顾客说价格贵，我们该如何反思
      4、提升销售技能                  5、提升单店业绩的核心公式


风靡全国的实战、幽默、简练“零售管理课程”，深受广大学员的好评和喜欢！

【主办单位】广州市钡特管理咨询有限公司   全国职业店长岗位资格认证广东培训中心
【参加对象】店老板、店长、督导、区域经理以及相关人员。
【投资价格】1280元/人（学习卡一次）（含培训费用、教材、茶点）
团队：三人以上九折，五人以上八折。
【联系电话】020-34529799  34529135 
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【训练导师】


柳叶雄----广州市钡特管理咨询公司高级培训讲师、中国人力资源开发研究会特聘专家，中国经销商管理培训专家，泉州市企业管理顾问团专家、泉州黎明大学经济学院研究会顾问、仰恩大学经济学院研究会顾问。历任过部门经理、总监、副总和总经理职务，有数余年企业管理经验和培训经验。著有书籍《绩效管理实战解读》《经销商突破人才管理瓶颈》


柳叶雄老师系列作品中，其中《经销商突破人才管理瓶颈》《突破终端经营瓶颈》《突破终端销售技能瓶颈》《如何提升单店销售业绩》深受客户喜欢。在《如何提升单店销售业绩》的课程中，柳老师以非常简单易懂的问题“顾客凭什么要进你的店”和“顾客为什么要买你的产品”为思考点，从而导入系统的店铺盈利管理要素和提升业绩的方法。
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