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广州钡特---品牌终端顾问  门店管理专家                                   www.chinabtt.com

《如何经营现代化门店》系列课程---

《店面业绩提升八项销售能力训练》

【时间】2008年9月9日10日(周二、周三)上午9点---下午5点
【地点】广州市莱茵学院（三星级）
【投资】标准价1480元/人，钡特成立五周年回报老客户本期特惠价880元/人（含：培训费、资料费）
【对象】具备良好意识的销售导购、店长、督导及终端的经营管理层

根据目前众多品牌公司总体的终端运营的实况分析，很多品牌的终端经营现象与其品牌的形象理念往往是互不相称的。管理不规范导致混乱不堪；销售模式只停留在“你好，欢迎光临XX，这是我们新推出的XX，可以看看有没有合适的”类似枯燥无味的推介服务上，终端销售人员的应该具备的基本素养和专业导购功能未能得到充分的发挥。终端店面暴露出的问题，堪为担忧，面对日益竞争的市场竞争，如何针对可能疏漏的每一环节采取极具针对性、案例性和实效性的培训措施，促使经销商、终端管理者、销售人员能够顺利地通过“五关”，即：行业品德关、基本技能关、专业技能关、经营管理关、发展创新关。改变这种长期延续和大面积的依赖产品自然属性被动销售的恶性局面，从而加强终端品牌的形象美誉度。

拥有全国2000多家终端零售企业、100000余名学员培训经验---全国首家专业从事品牌终端管理、专业致力于为零售企业培养高素质管理人才的“广州钡特管理培训机构”特邀中国零售门店销售实战培训大师举办 ---《店面业绩提升八项销售能力训练》。诚邀贵公司参加！
---中国零售界顶级实战专家将与您分享---
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	(1)高盈利门店应有的基本观念（诊断中国零售终端问题、影响门店业绩因素、建立正确门店职业意识）
(2)微利时代零售业如何发掘利润（如何提高进店率、影响成交率因素、提高回头率技巧、增加连接率因素）
  (3)打造有沟通魅力的店铺氛围（导购必做四件事、杜绝直线思维、如何引导顾客思维、如何建立信任感）
(4)如何吸引顾客光临并延长其留店时间（顾客类型分析及应对、卖场形象管理与维护、招呼顾客两大策略）
  (5)如何成为受尊重的专业门店形象顾问（终端导购好比谈恋爱、终端销售的最高境界、千万不要卖东西）
  (6)如何快速提升体验率并倍增单店业绩（提升顾客体验率3大方法、成套推荐三大关键因素）
  (7)有效应对顾客异议，并快速成交生意（顾客异议真正原因、价格问题处理策略、快速成交两大秘籍）
(8)使店铺持续赢利的顾客管理（顾客分类管理、顾客忠诚度管理、顾客服务与推广策略、顾客投诉技巧）


【课程特点】
引进国内当前最先进、最盛行、最具实战的店面营销技巧，大量采用专卖店（柜）、商场百货等一手的销售实战案例，通过演练讲解、情景模拟、案例分析、互动游戏等多样化管理手段令学员踊跃参与并分享自身的实际经验和体会。该课程在北京、上海、广州、成都、杭州、长沙、昆明、福州、济南、武汉等20多个城市举办过上百场内训和公开课，共有近5万学员踊跃参加，近200多家终端零售类企业参加本培训课程，一致认为：该课程“实战第一、互动第二”，真可谓“上午学、下午用”，确为中国零售终端具有顶级水平的培训课程。
【权威讲师】
	王建四先生---中国著名的终端门店实战讲师

<王建四>先生：中国著名的终端门店实战讲师、广东钡特管理咨询公司首席培训专家！中国零售界不可多得的重量级培训专家。<王建四>先生的培训课程苛求实战性与可操作性相结合，授课语言风趣幽默，现场气氛互动热烈，培训效果实战卓著。国内众多知名企业多次集团采购<王>老师经典课程作为全国巡回培训必备课程，<王建四>先生的许多培训课程都是通过以前服务过的老客户口碑介绍获得。
王建四先生擅长领域：服装鞋帽、家居建材、及家电通讯等并开发有行业针对性课程。王建四先生培训课程获得了受训企业与学员的交口称赞，被赞誉为中国零售界最受学员欢迎的老师，并被公认为中国零售终端最具代表性的实战派讲师，可谓中国零售终端门店业绩提升第一人！<王建四>先生坚持认为：培训一定要刀刀真功、真正为企业解决问题！<王建四>先生一直秉承：打造讲师及培训品牌比赚钱重要10，000倍！


【参会事宜】
主办单位：广 州 钡 特 管 理 咨 询 有 限 公 司   全国职业店长岗位资格认证广东培训中心

报名电话：020-34529799   34529135   13332886380   13729896436
报名：填写并传真回执,待审核后将签发传真正式确认函,请将参会费用汇至：
户 名：广州市钡特管理咨询有限公司  账号:0317014170003154  开户行:中国民生银行广州体育西支行
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***如希望就以上课程进行内训，请及时咨询我司培训部安排内训事宜!*** 
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